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D I S T R I B U T O RB I T D E F E N D E R R E S E L L E R E N D  U S E R
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H Y B R I D  P a r t n e r

Bitdefender Channel Distribution Model
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• Es el punto de partida 

• 15% de descuento en la lista de precios PVP recomendado

• Permite el acceso al portal de partners y a la documentación técnica y 
comercial

• Registro de oportunidades new business (NOR) 

• NFR gratuitas por 1 año (después de la 2da order)

• Boletín de noticias 

• Actualización de las tendencias del mercado de la ciberseguridad

• Acceso al portal E-Learning certificaciones gratuitas

• No requiere certificación # target mínimo anual 

• No aparece en el localizador de partners
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• Este nivel es obtenido con:

✓ 1 Certificación técnica

✓ 1 Certificación comercial

• 20% de descuento en la lista de precios

• Registro de oportunidades de negocio (NOR)

• Actividad de marketing conjunta 

• Business Plan en conjunto – mapping account 

• Posibilidad de recibir leads

• Account Manager Bitdefender dedicado 

• Presencia en Partner Locator

• NFR gratuitas por 1 año 

• Acceso al portal E-Learning certificaciones gratuitas 

• Target revenue anual 20.000€ PVP
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• Nivel más alto de conocimiento de las soluciones 

• Certificaciones actualizadas:

✓2 Certificaciones técnicas

✓2 Certificaciones comerciales

• 25% de descuento en la lista de precios

• Registro de oportunidades de negocio (NOR)

• Business Plan en conjunto – mapping account 

• NFR gratuitas por 1 año  

• Posibilidad de recibir leads

• Account manager en Bitdefender dedicado

• Actividad de marketing conjunta 

• NFR gratuitas por 1 año 

• Acceso al portal E-Learning certificaciones gratuitas

• Presencia en el Partner Locator

• Target revenue anual 50.000€ PVP
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PA R T N E R

B E N E F I T S

No-Cost Sales and                                   

Technical Training 

No-Cost Sales and                                   

Technical Training 

Promotion in                                      

Partner Locator 

Partner 

Communications 

Access to Channel 

Marketing Automation 

Portal

MDF Funds

NFR 

license 

keys

Financial Benefits that                      

increase with Partner Level 

& New Business Rewards

Dedicated Channel                           

Account Manager &                      

Technical Account Manager

Partner                                                        

Advisory Board

Partner Advantage Network Programs

LeadSeed campaign 
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Reseller Partnership

B R O N Z E S I L V E R G O L D

P R O D U C T S

New 

Business

Margin (EUP) 15% 20% 25%

New Opportunity Registration (EUP) 20% 20% 20%

Renewal

Incumbent Margin (EUP) 15% 20% 25%

Non-Incumbent Margin (EUP) 10% 10% 10%

S E R V I C E S

New 

Business
Margin (EUP) 10% 10% 10%

Renewal

Incumbent Margin (EUP) 10% 10% 10%

Non-Incumbent Margin (EUP) 10% 10% 10%
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Requisitos y certificaciones actuales  
R

E
Q

U
I

R
E

M
E

N
T

S

B R O N Z E S I L V E R G O L D

Certifications Sales - 1 2

Certifications Technical - 1 2

Minimum Revenue Per Year - Yes Yes

Annual Business Plan

Annual Target

-

-

Yes

20.000€

Yes

50.000€
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Requisitos a partir del 1 de enero de 2023

R
E

Q
U

I
R

E
M

E
N

T
S

B R O N Z E S I L V E R G O L D

Certifications Sales - 1 2

Certifications Technical - 1 2

Minimum Revenue Per Year - Yes Yes

Annual Business Plan

Annual Target

-

-

Yes

50.000 €

Yes

100.000 €
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Partner Advantage Network Portal de Partners

New partners : 

https://www.bitdefender.es/partners/
https://pan.bitdefender.com/

https://pan.bitdefender.com/partners/save/?_gl=1*yxq128*_ga*NDcxMTIzNzEuMTY0NjA1NDEzMQ..*_ga_G8KPKQY569*MTY2ODUzMTU0OC4xNTEuMS4xNjY4NTMxNTUxLjU3LjAuMA..*_ga_6M0GWNLLWF*MTY2ODUzMTU0OC4xMzcuMS4xNjY4NTMxNTUwLjU4LjAuMA..
https://pan.bitdefender.com/partners/save/?_gl=1*yxq128*_ga*NDcxMTIzNzEuMTY0NjA1NDEzMQ..*_ga_G8KPKQY569*MTY2ODUzMTU0OC4xNTEuMS4xNjY4NTMxNTUxLjU3LjAuMA..*_ga_6M0GWNLLWF*MTY2ODUzMTU0OC4xMzcuMS4xNjY4NTMxNTUwLjU4LjAuMA..
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https://elearning.bitdefender.com/
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Training disponibles en Plataforma E-Learning 
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CUSTOMERS CASE STUDIES
Bitdefender
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www.bitdefender.it/business/case-studies.html

www.bitdefender.com/business/resource-library.html

Link de interés

Datasheets Soluciones  www.bitdefender.com/business/all-products.html

Webinars  www.bitdefender.com/business/webinars.html

Compare las soluciones www.bitdefender.it/business/compare.html

Lab News www.bitdefender.com/blog/labs/

Bitdefender @Linkedin www.linkedin.com/company/bitdefender

E-learning Plattform https://elearning.bitdefender.com/

http://www.bitdefender.com/business/all-products.html
http://www.bitdefender.com/business/webinars.html
https://www.bitdefender.it/business/compare.html
https://www.bitdefender.com/blog/labs/
https://www.linkedin.com/company/bitdefender
https://elearning.bitdefender.com/


Partner Marketing Portal
Objetivo: Ayudar a los Partners a Generar Leads para incrementar su negocio. 
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¿Qué es el Partner Marketing Portal?

• El partner Marketing Portal (PMP), es una extension
del PAN Portal (beneficio).

• Es una plataforma de marketing automation para el
canal. Para todos los niveles de partnership:
Bronze, Silver y Gold

• Esta Plataforma ayudará a los partners a ser más
eficientes y eficaces en sus esfuerzos de marketing
con una combinación de herramientas de marketing
que les permitirá:

✓ Creación de material de marketing y ventas personalizados
con logos o cualquier info relevante

✓ Mejorar la gestion de la marca (co-branding)

✓ Mejor gestion y generación de leads

✓ Gestión integral de campañas e informes

✓ Cargar la propia lista de contactos* para poder gestionar
los leads

*Nadie en Bitdefender tiene acceso a esta lista de contactos
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pan.bitdefender.com

Acceso a la 
plataforma 



Materiales
Co-mktg

Webinars Social Media
Campañas

empaquetadas
MDF

• Las Campaign in 
a Box proveen a 
los partners de 
materiales ya
listos para poder
enviar a su base 
de datos de 
contactos

• Las campañas
por goteo
consisten en
campañas de 
email 
automáticas, 
personalizadas
y programadas
para enviar a 
sus clientes.

• Solicitudes y 
aprobaciones

• Reportes de 
como los
fondos han sido
usados y 
gestionados
(ROI campañas)

• Para recibir los
fondos es muy
importante
cargar las 
pruebas de 
justificacion de 
los mismos: 
facturas, leads, 
imagenes y 
resultados

Herramientas de marketing para la generación de Leads
Obj: Incrementar el negocio de los partners 

• Crear materiales
con los logos del 
partner

• El partner puede
ver, personalizar
y descargar los
materiales para 
su uso (dentro o 
fuera de la 
Plataforma) 

• Ver los reporting 
de cada uno de 
los materiales
acerca de como
los clients han
interactuado con 
ellos.

• Imagenes
personalizadas
para-Facebook, 
LinkedIn o 
Twitter 

• Fondos
personalizados
para Wordpress, 
blogs o Twitter

• Post 
automáticos
personalizados
de Facebook, 
LinkedIn o 
Twitter

• Integración con 
Go-To Webinar. 
Los contactos
se cargan en
PMP para poder
hacer el
seguimiento.

• Envío de 
recordatorios, 
correos 
electrónicos de 
seguimiento o 
ejecución de  
campañas de 
nurturing para 
los asistentes a 
webinars

21



C O N F I D E N T I A L  P R E S E N T A T I O N

P A N  P O R T A L
P A R T N E R                    

M A R K E T I N G  P O R T A L

O R D E R I N G

P A R T N E R S ’  
C O N T A C T S

O R D E R S

LA IMPORTANCIA DE LA INTEGRACIÓN CON PAN: END-TO-END FUNNEL 

|  2 2

Campaigns

Co-branded            
assets

Webinars

Content syndication

Social media

MDFs

Drip campaigns

Lead tracking & scoring

Opportunities from PMP sent 
to PAN

Conversion in 
NORs/Order/Dead

Sync order data back 
to PMP from PAN

C O N V E R S I O NN U R T U R E
L E A D  

G E N E R A T I O N
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Otros recursos disponibles 

La importancia 
del Channel
Ennablement:

Webinars, 
Formaciones y 
comunicaciones 
varias

• Webinars (públicos o para el partner): PAN Portal --- marketing --- webinars ---
on demand or live

• Acceso al e-learning platform y a las sesiones Masterclas

• Newsletter mensual para partners :

- Noticias de Productos y Soluciones

- Noticias del Programa de Partners

- Novedades en partner marketing portal

- Webinars de Bitdefender

- Testimonios de socios/clientes

- Business Insights/Noticias de la Industria

- Noticias Locales

`



C O N F I D E N T I A L  P R E S E N T A T I O N
|  2 4

¿No recibes nuestra comunicación? Re-subscribete

Stay on top of the latest news from Bitdefender

Product Releases                         Promotions                           Trainings Offer 

Program News                             Campaigns                             Webinars & Events

https://businessresources.bitdefender.com/subscribe-to-pan-emails

En el Dashboard del PAN Portal
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https://www.youtube.com/watch?v=RfAdux3XidM&t=16s

https://www.youtube.com/watch?v=DWkWcx4cSPw

https://www.youtube.com/watch?v=RfAdux3XidM&t=16s
https://www.youtube.com/watch?v=DWkWcx4cSPw
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Ponte en contacto conmigo: 

Flor Uzquiano Martín

Móvil: +34 647 488 784 

Email: fmartin@bitdefender.com

¡GRACIAS!

¿Quieres que tu departamento de 
marketing sepa como hacerlo y 
conocer en profundidad la plataforma?


